
①被災地企業に対する首都圏販路開拓支援モデル事業 

・社団法人いわき産学官連携ネットワーク協会    

 （社）いわき産学官ネットワーク協会が中心となって選定したいわき地域の中核的な企業４社に対し、

首都圏企業への販路開拓支援が可能な首都圏産業活性化協会（ＴＡＭＡ協会）所属のコーディネ

ータが支援者チームを組成して、ＴＡＭＡ協会とともに、支援対象企業のニーズ調査及び首都圏企

業への販路開拓戦略の構築支援や、首都圏企業の紹介、首都圏企業との商談調整等を統一的に

行いました。その結果、４社（目標３社）の商談が実施されました。 

 いわき産学官ネットワーク協会としては、独自に展開することが難しい首都圏での販路支援に関し

て事業提携により新しい市場開拓の手掛かりと手法を獲得することができました。同時に、支援者間

でネットワークができることにより、 今後の支援の幅が広がりました。 

地元企業にとっては、首都圏市場へのアプローチの簡略化・効率化だけでなく、企業の経営意欲の

向上が見られました。  



いわき産学官ネットワーク協会と首都圏産業活性化協会いわき産学官ネットワーク協会と首都圏産業活性化協会

（ＴＡＭＡ協会）との事業体制図（ＴＡＭＡ協会）との事業体制図
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その傘下で活動している販路開拓支援

コーディネータを活用して、

「「「「首都圏首都圏首都圏首都圏でのでのでのでの販路開拓販路開拓販路開拓販路開拓」」」」をををを支援支援支援支援
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コーディネータコーディネータコーディネータコーディネータ選定選定選定選定・・・・統括統括統括統括

・企業訪問・戦略立案支援・販路紹介 等々
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「「「「首都圏首都圏首都圏首都圏でのでのでのでの販路開拓販路開拓販路開拓販路開拓」」」」をををを支援支援支援支援

◎川口（事務局長）：事業管理責任者手塚（事業課長）：事業担当・企業選定：事業進捗管理・事務処理事務局職員（複数名）：事業実施補助・会計経理
◇ＴＡＭＡ協会専門家（ＣＤ統括マネージャー）：ＣＤ活動統括・ＣＤ選定・戦略会議実施

コーディネータコーディネータコーディネータコーディネータ統括管理者配置統括管理者配置統括管理者配置統括管理者配置
：地域企業のニーズ調査：首都圏販路開拓戦略の構築支援：首都圏企業の紹介 等

いわき産学官ネットワーク協会 首都圏産業活性化協会（ＴＡＭＡ協会）
ＴＡＭＡコーディネータ（複数名）
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販路開拓支援のフローチャート販路開拓支援のフローチャート
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項目名 広域連携による販路開拓の方法 目的・概要  中小企業にとって、販路開拓は大きな課題であるが、特に、地域（地方）が単独でその課題を解決することは困難である。この大きな課題のひとつの解決策として、地域の産業支援機関と、首都圏に販路を有する支援機関（および販路開拓専門家チーム）が広域連携支援体制を構築し、地域の産業を担う中核的な企業の首都圏への販路開拓支援を行う。 業務手順 フロー 業務要領・留意点   ←地域単独で、他の地域へ販路開拓を行う ことは、非常に困難。 ←地域＋首都圏の連携体制で支援することが有効（効果的）  ←的確な地域企業選定、首都圏専門家選定が重要（十分な専門家データベースが必要）  ←首都圏専門家も、チーム体制で臨むことが望ましい（偏りのない、幅の広い支援が 期待できる）  ←十分な状況把握が必要 ←地域支援機関も必ず同行し、首都圏専門家のノウハウやネットワークの吸収に努める ←中間段階で活動をチェックし以後に活かす 

１．支援機関連携体制構築（両機関内に事業担当者配置）２．企業選定・専門家選定（地域機関・首都圏機関）３．販路開拓専門家チーム組成４．販路開拓支援（前半）（企業訪問：ヒアリング・提案等）首
都
圏
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 ←可能な限り具体的な商談をコーディネートする ←「提案」主体で支援する  ←問題点、課題を共有する ←適切な支援施策の構築・定着を目指して 仕組みを考える  ←事例等のＰＲで事業拡大を促進←発展的 事業を提案する 
その他  連絡先 （団体名）社団法人いわき産学官ネットワーク協会 （部署名） （窓口担当者役職・氏名）事業課長 手塚 正 （電話番号）0246-21-7570 （Eメールアドレス）tezuka-t@iwaki-sangakukan.com  
 

５．中間・戦略会議（支援者チーム・活動レビュー）６．販路開拓支援（後半）（販路開拓指針提案・販路紹介等）７．活動レビュー８．事業報告・今後の計画提案（セミナー開催・新事業展開）



販路開拓支援における工夫した点と反省点販路開拓支援における工夫した点と反省点
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